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Petit-déjeuner «Ventes aux enchéres
de chevaux : harométre et indicateur
d'unefiliére générant 60 000 emplois »

Le Conseil des ventes a organisé le
mercredi 30 octobre un petit-déjeuner sur
un théme assez peu étudié mais riche
d'enseignement, portant sur les «Ventes
aux enchéres de chevaux : barométre et
indicateur d'une filidre générant
6000 emplois ».

Présidé par Catherine Chadelat, présidente
du Conseil des ventes, et animé par
Philippe Augier, maire de Deauville et
membre du conseil, ce petit-déjeuner a
permis de montrer, au-dela des spécificités
des conditions générales de ventes aux
enchéres des chevaux de course, combien
ce secteur contribue au maintien et au
développement d'une filiére économique
— la filiére équine — gérant plus de
60 000 emplois directs et indirects.

Au regard du secteur «art et objets de

collection» doivent étre signalées les
spécificités des conditions de vente aux
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encheres, lesquelles sont liées tant au bien
meuble vendu — un bien vivant - qu'a
I'histoire de ces ventes aux enchéres,
lesquelles ont véritablement commencé
en France en 1887.

(inq caractéristiques sont plus particulid-
rement soulignées.

Ainsi, selon les conditions générales de
vente d'Arqana, le principal opérateur de
ventes, réalisant en 2012 plus de 90 % du
montant total des adjudications, soit
quelque 100 M€:

- La maison de ventes rémunére
explicitement le courtier a hauteur de 5%
du prix d'adjudication. Acheteur et
vendeur sont donc parfaitement avisés de
la rémunération de cet intermédiaire  la
vente, qui intervient pour le compte de
Facheteur et doit explicitement, avant la
vente, se faire connaitre de lamaison de
ventes, Les commissions de vente
acheteurs HT revenant a la maison de
ventes s'élévent donc a 1% du prix
d'adjudication (6 % - 5 % de reversement
au courtier). Il est rappelé que trés
majoritairement, Cest le courtier— qui doit
se faire préalablement connaitre auprés de
la maison de ventes en lui remettant son
mandat avant la vente — qui participe aux
enchéres.

- La maison de ventes est ducroire :
le paiement est donc garanti au vendeur.

Le «ducroire» est une conventionm
laquelle la maison de ventes,
intermédiaire  dans la. relation
commerciale, se porte garant de
I'exécution par le tiers avec lequel elle
traite de I'opération commerciale pour le
compte du commettant. Cette garantie,
donnée pour la bonne fin de I'opération’
(garantie appelée «engagement de
ducroire» ou «mandat ducroire»),
est stipulée dans une clause accessoire
au contrat de commission ou de
représentation : la «clause de ducroire »,
Par cette clause, la maison de ventes
garantit le paiement par le dlient du prix
de I'opération qu’elle a négociée ou
conclue, Elle se rend ainsi responsable du
défaut de paiement qui résulterait de
'insolvabilité du client.

- Le vendeur doit étre présent ou
représenté lors de la vente aux enchéres.

- ATrissue des enchéres, le bien peut étre
soit adjugé, soit racheté par le vendeur,
soit vendu a 'amiable immédiatement ou
sous dix jours aprés le rachat par le
vendeur.

Des informations complémentaires sur ce
petit-déjeuner thématique et les
précédents sont disponibles sur le site du
Conseil des ventes
(www.conseildesventes.fr). Le prochain
petit-déjeuner aura lieu début 2014,
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